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ALMERÍA. Las organizaciones agra-
rias han solicitado al Gobierno que
se mejore el Proyecto de Ley sobre
la cadena agroalimentaria. En los
trámites parlamentarios, expusie-
ron la importancia que la futura
normativa persiga la venta a pérdi-
das que, en ocasiones, practican las
grandes cadenas de distribución,
ofreciendo productos reclamo,
como denunció recientemente la
Unión de Pequeños Agricultores,
con la carne de pollo. En definiti-
va, las proposiciones realizadas por
Asaja, Coag, UPA y la Unión de
Uniones se centraban en que la nor-
mativa ofrezca transparencia y ase-
gure los controles para acabar con
los abusos contra los productores
en los mercados agrarios.

La Ley con la que se trata de ofre-
cer equilibrio en la cadena agroali-
mentaria, corrigiendo todos aque-
llos aspectos que hacen que se ge-
neren injusticias, tal y como lo han
denunciado las organizaciones que
representan a los productores, y re-
conocido por las diferentes admi-
nistraciones públicas, ha sido una
de las históricas demandas de el sec-
tor agroalimentario que actúa en
origen. Por ello, las organizaciones
agrarias valoran el paso dado y se
posicionan a favor de la futura nor-
mativa. Sin embargo, entienden
que se deben introducir mejoras
para que sea realmente efectiva y
garantice ese equilibrio en la cade-
na como objetivo.

Otro de los puntos que generan
controversia es el establecimiento
de los contratos. En este sentido, en
Coag, con el objetivo de «evitar prác-
ticas abusivas y desleales como los
cambios en el destino comercial de
la producción o la venta a resultas»,
abogan por extender la contractua-
lización en todas las fases de la ca-
dena agroalimentaria de tal forma

que la empresa que reciba un pro-
ducto agrario o alimentario para su
venta posterior deba firmar un con-
trato de suministro. Aunque los con-
tratos por escrito aportan transpa-
rencia y seguridad jurídica, «no me-
joran el poder de negociación de los
operadores», explican en Coag. En
este mismo asunto, UPA sugiere que
aunque los contratos obligatorios
por escrito incluyan información
relativa a los plazos de pago, las can-
tidades o los volúmenes, «también
deberían recoger un sistema de re-
tribución que esté ligado a indica-
dores de precios en base a los costes
de producción, acordados libremen-
te en el seno de las organizaciones
interprofesionales. Asimismo, de
cara al hecho de que se produzcan
conflictos entre las parte, la Unión
de Pequeños Agricultores , propone
para resolverlos que la Ley establez-
ca un sistema de mediación y arbi-
traje, que sería ejercido por el Ob-

servatorio de la Cadena Alimenta-
ria y la Agencia de Información y
Control Alimentarios.

Sanciones
Las organizaciones agrarias exigen
que se contemple un «duro régi-
men sancionador» para que se ga-
rantice al máximo el cumplimien-
to de la futura normativa. La Unión
de Pequeños Agricultores y Gana-
deros (UPA), a través de su secreta-
rio general, Lorenzo Ramos, mani-
festó su temor por que el régimen
de sanciones no se adapte al bene-
ficio obtenido por las mismas. Por
ello, los agricultores van a pedir en
futuras reuniones con los grupos
parlamentarios que «las multas para
los que incumplan sean lo suficien-
temente disuasorias para que la Ley
sea efectiva». Por su parte la coordi-
nadora de Organizaciones de Agri-
cultores y Ganaderos (Coag) consi-
dera crucial el sistema de sanciones

en la normativa. «El régimen san-
cionador es absolutamente impres-
cindible para garantizar el cumpli-
miento la Ley. Sin embargo, la tipi-
ficación de casi la totalidad de las in-
fracciones como leves, resta de for-
ma notable su eficacia».

Las subastas a ciegas y los siste-
mas de licitación electrónica, se-
ñalaron en Coag, deben también
ser reguladas y controladas para
que, «la empresa licitadora no las
pueda controlar y manipular en su
beneficio como ocurre en la actua-
lidad». Para ello, la Coordinadora
de Organizaciones de Agricultores
y Ganaderos expuso que «el com-
prador que realice una subasta debe
quedar obligado a celebrar el con-
trato de suministro con la oferta
económicamente más ventajosa y
debe comunicar al resto de concur-
santes la formalización de ese con-
trato a efectos puramente informa-
tivos», explicaron en Coag.

El sector pide que la Ley de la cadena
agroalimentaria sea más equilibrada

Combinar en una variedad de toma-
te los requisitos exigidos por agri-
cultores, comercializadores y con-
sumidores no es fácil, y mucho me-
nos aún en un segmento tan exclu-
sivo y cotizado como el cherry ramo.
En su primer año de vida, Dreamer
F1, el ‘Crack’ de los cherry ramo, ha
demostrado que los expertos de
Nunhems acertaron de pleno, y así
lo han confirmado los agricultores
almerienses que tuvieron la opor-
tunidad de conocer en el campo de
Níjar esta nueva variedad.

Dreamer F1 cubre a la perfección
la demanda comercial de un toma-
te cherry ramo con mucho sabor,
que no raja por cambios bruscos de

temperatura y que permite al con-
sumidor comprar ramos perfectos,
con frutos firmemente unidos y en
su punto óptimo de maduración,
aunque sea en mercados muy dis-
tantes de la zona de producción.

Para el agricultor, Dreamer F1
representa una oportunidad exclu-
siva para cosechar un cherry de ele-
vada cotización en origen con ex-
celentes características de color,
sabor y cuaje. Al mismo tiempo
ofrece mucha seguridad por su re-
sistencia a virus y enfermedades
del suelo, por lo que el injerto no
es necesario. La planta es vigoro-
sa, porte abierto que facilita la ven-
tilación y entrenudos cortos.

Sus características especiales ha-
cen que Dreamer F1 sea una varie-
dad adaptada para ciclos largos y
cortos, tanto para siembra directa
en suelo como para cultivos hidro-
pónicos. Asimismo, es ideal para
trasplantes desde mediados de agos-
to y ofrece una recolección ópti-
ma en ciclo largo hasta los meses
de mayo y junio.

Este nuevo cherry ramo se ha ob-
tenido gracias a los esfuerzos de los
técnicos de Nunhems que trabajan
desde hace años en la obtención de
nuevas especialidades de tomate.
Seguridad frente a las enfermeda-
des, alta productividad y sabor son
las tres condiciones imprescindibles
que cumplen las nuevas variedades.
Ofrece la exclusiva posibilidad de
recolección en ramo, con resisten-
cia al rajado y virus de la cuchara. La
planta es de porte abierto y buena
continuación para ciclos largos en
invernadero, con frutos muy uni-
formes, de gran dureza y en ramos
muy bien organizados.

Como las estrellas del fútbol, el
‘crack’ de los cherry ramo ya ha ge-
nerado mucho interés en las princi-
pales comercializadoras de Granada
y Almería por ‘ficharlo’ para sus pro-
gramas anuales de suministro. La
principal razón, además de su atrac-
tivo visual, es su potente sabor.

Las empresas hortofrutícolas par-
ticiparon en catas organizadas por

Nunhems y comprobaron que
Dreamer F1 aporta una media de
grados Brix muy superior a la de
otras variedades del mercado. Las
degustaciones también pusieron
de manifiesto que Dreamer F1 po-
see una estructura interna muy ju-
gosa que facilita la percepción in-
mediata en el paladar de sus carac-
terísticas organolépticas.

Nunhems revoluciona el
mercado con Dreamer F1,
‘el Crack’ de los cherry ramo

Frutas y verduras en un lineal de un supermercado. :: IDEAL

La cooperativa de segundo grado
que agrupa a 76 entidades horto-
frutícolas, gracias a su mayor in-
tegración y a la reducción de gas-
tos mejoró los resultados obteni-
dos durante la pasada campaña.
En hortalizas, creció un 2,3% en
volumen y aumentó su negocio
un 3,1% en valor. En Almería, Va-
lencia y Granada la campaña se
mantuvo estable, y en Murcia, se-
gún indicaron en Anecoop, cre-
ció su actividad debido, principal-
mente, a la venta de lechuga. En
general comercializó 675.771 to-
neladas de productos hortofrutí-
colas vino, un 2,5% más en rela-
ción a la anterior campaña, y su
facturación se situó en 508 mi-
llones de euros, un 5,4% por en-
cima de la del anterior ejercicio.
Según detallaron en Anecoop, «las
empresas del Grupo, incluidas sus
filiales en Europa, cerraron con
beneficios y algunas de ellas con
importantes incrementos de cuo-
ta de mercado». Por primera vez
en su historia, superó la barrera
de los 500 millones de euros en
una sola campaña.

En el apartado de frutas, con
un funcionamiento «bueno» de
la venta de kaki persimón, que
creció un 35,7% respecto a la an-
terior campaña, sobrepasando las
40.000 toneladas, y a pesar de
que las heladas que sufrieron las
frutas de verano, que desmejo-
raron el resultado final, obtuvo
un crecimiento general del 5,1%
en volumen y de un 12% en va-
lor. El Grupo también mejoró su
actividad en productos tropica-
les, logrando las estimaciones ini-
ciales, un aumento del 11% apro-
ximadamente. En cítricos Ane-
coop incrementó el volumen ven-
dido un 1,7% y la facturación au-
mentó un 2,2%.

Anecoop aumentó
un 5,4% el valor
de sus ventas
durante la pasada
campaña

Dreamer F1, variedad de cherry ramo. :: NUNHEMS
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